Animacion en el Punto de Venta: Merchandising

educativa y tecnologica

Duracion

>

50 horas

Objetivos

°_

Aplicar eficaz y apropiadamente las técnicas de «<merchandising» y animaciéon de venta
con objeto de optimizar el espacio de ventas y la incentivacion de éstas.

Contenidos

°_

Organizacion del Punto de Venta.

v Distribucién del Punto de Venta.

v" La Circulacién en el Punto de Venta.
v' Zonas Frias y Zonas Calientes.

El Mobiliario en el Punto de Venta.
v" Tipo de Mobiliario.
v" Criterios de Implantaciéon del Mobiliario.

Estética en el Punto de Venta.

v La Sefalizacién en el Punto de Venta.
v Presentacion de Productos.

¥v" Nivelesy Zonas del Lineal.

v" Implantacién del Lineal.

El Exterior del Punto de Venta.
v La Fachada.

v" El Escaparate.

v" Clases de Escaparates.

El surtido.

v" Composicion del Surtido.

v" Mezcla de Productos.

v/ Caracteristicas Comerciales del Surtido.
v" El Plan Portafolio de la Empresa.

La Publicidad en el Lugar de Venta.

v" La Ambientacion en el Punto de Venta.
v" Objetivo.

v Medios.

v Tipos de Ambientacion.

v" Publicidad.

v" Publicidad Directa.

v" Publicidad en el Lugar de Venta.




